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FORMATION 

 
 

2005-2006           Master 2 Economie-Gestion : Etudes économiques : Economie quantitative et management  

                 

2003-2004           Maîtrise en Sciences Economiques : Monnaie-Finance 

                  

 

2002.2003  Maîtrise en Sciences Economiques : Gestion d’entreprise    

                          

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

 

2014- aujourd’hui : Courtage en assurance  

2022-aujourd hui : intervenant en vente et développement commercial ESICAD Montpellier  

 

2008- 2013               

Conseiller commercial et financier au sein du groupe AXA.  

Mission : - fidélisation et développement d'un portefeuille client.    

                             - montage technique et administratif des contrats. 

                                                 

 

Avril-Août 2008        

Chargé de mission Stratline Communication : Agence de conseil et de communication. 

  Objectif : Promouvoir le continent africain en mettant en valeur les pays à fort potentiel. 

  Mission : Prise de contact et organisation de réunions sur des thèmes choisis avec des investisseurs    

 potentiels. 

  

 
 

Avr-Sep 2006      

Stage dans la compagnie aérienne TUNISAIR : 

- Service financier : Assurer la gestion comptable et fiscale et la comptabilité analytique -Service 

logistique : Etablir les plannings et les itinéraires des vols en tenant compte de la réglementation 

aérienne et interne à la compagnie.  

 

 

Oct-Fév 2004       

Stage dans la Société FIDUCIAL CONSULTING, département transmission et création d’entreprises, en 

collaboration avec la cellule essaimage de France Télécom : 

- Conception de business plans pour les porteurs de projets afin de renforcer leur crédibilité 

auprès des banques. 

-  Etude détaillée de la situation financière des entreprises à céder en vue de faciliter la 

prise de décision des repreneurs potentiels. 
DIVERS 

 
Informatique     Excel, Word, PowerPoint, EViews. 

 

Langues            Anglais : Opérationnel 

                           Arabe : Bilingue 

Loisirs                  Sport : Boxe, tennis 

                           Cinéma (intérêt particulier pour le cinéma d’auteur). 


